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AFYONKARAHISAR DOGALTAS SEKTORU RAPORU

1. iIHRACAT RAKAMLARI

Afyonkarahisar’in son 3 yilda dogaltas ihracati %8,22 oraninda artmistir. Dogaltas ihracati
orani artmasina ragmen ilimizin toplam ihracatinda dogaltas sektoriiniin payr %58,5’den
%54’ de diigmiistiir.

AFYONKARAHISAR MADENCILIK iIHRACAT RAKAMLARI
Sektor Toplam Tutar Toplam Thracattaki Pay
2016 170 Milyon 646 Bin %>58,5
2017 185 Milyon 432 Bin %359,1
2018 184 Milyon 678 Bin %54

Not: 2018 yil1 ihrag kayitl satiglar toplam 71 milyon 729 bin dolardir.

AFYONKARAHISAR BLOK VE ISLENMIiS MERMER iHRACATI

2016 2017 2018
MIKTAR| TUTARS| MIKTAR| TUTARS| MIKTAR| TUTARS$
]T“"I(“)ng];({)éALTAS 207.410.232| 41.108.909 | 300.745.890 | 56.983.574 | 260.467.342| 48.710.152
}%giﬁismPLAM 259.677.295 | 131.848.969 | 282.815.126 | 130.888.255 | 300.335.931 | 135.190.694
?8&%&“5 467.087.526 | 172.957.878 | 583.561.016 | 187.871.829 | 560.803.272 | 183.900.846

Kaynak: Ege Thracatgilar Birligi

DOGALTAS SEKTORU FIRMA DAGIMI

MESLEK GRUBU | FAALIYET ALANI FIRMA SAYISI
5. Meslek Komitesi | Madencilik Faaliyetleri , Tas Ve Mermer 133
Ocaklar
10. Meslek Komitesi | Mermer Fabrikalari 318
27. Meslek Komitesi | Mermer Ihracatcilari 212




iL BAZINDA MERMER OCAGI DAGILIMI
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Not:

e [Ihracat, iiretim ve ocak sayilari ile ilgili Tiirkiye Komiir Isletmeleri, Ege Ihracatcilart

Birligi ve MAPEG ile iletisime gegildi.

e MAPEG iiretim ve ocak sayisi ile ilgili bilgi paylasilamayacag: belirtildi. Bu yilizden
Afyonkarahisar 6zellinde dogaltas {iretim verisi bulunmamaktadir. Kapasite raporlari
incelendi fakat tiim firmalar1 kapsayan bir raporlama olmadigi i¢in saglikli bir tiretim

rakami1 ve dogaltas sektoriinde ¢alisan sayisina ulagilamadi.



DIS TICARET SERMAYE SIRKETLERI VE SEKTOREL DIS TICARET
SIRKETLERI

A. DIS TICARET SERMAYE SIRKETLERI

22/12/1995 tarihli ve 95/7623 ihracat Rejimi Karari’nin 3. maddesinin (k) bendi uyarmca “Dis
Ticaret Sermaye Sirketi” statiisii verilmesi, geri alinmasi ve Dis Ticaret Sermaye Sirketlerinin
sorumluluklari, Dis Ticaret Sermaye ve Sirketi Statiisiine Iliskin Tebligde (ihracat 2004 / 12)
diizenlenmistir.

Buna gore Dig Ticaret Sermaye Sirketi statiisiine erismek i¢cin Anonim Sirket olarak faaliyet
gosterip;

e Odenmis sermayesinin asgari 2 milyon TL olmas1 ve bir dnceki takvim yilinda giimriik
beyannamesi bazinda; en az 100 milyon ABD dolar1 veya es degerde fiili ihracatin
gerceklestirilmis olmasi gerekmektedir.

Bu sartlar1 haiz olan sirketlerin, Dis Ticaret Sermaye Sirketi statiisii alabilmeleri i¢in ekte yer
verdigimiz basvuru formunun doldurarak, formda belirtilen belgelerle birlikte Dis Ticaret
Miistesarligina (Ihracat Genel Miidiirliigii) miiracaat etmeleri gerekmektedir. Ibraz edilen bilgi
ve belgeler aksi sabit oluncaya kadar dogru olarak kabul edilir. Ait oldugu yil yiiriirliikteki Dis
Ticaret Sermaye Sirketlerine iligkin Kararda yer almayan sirketlere ise talepleri halinde,
bagvuru tarihi itibariyle 12 ay geriye gitmek suretiyle yapilacak inceleme sonucunda,
yukaridaki sartlar1 haiz olduklarinin belirlenmesi durumunda, yiiriirliikteki D1 Ticaret Sermaye
sirketlerine iliskin Karara ek yapilmak suretiyle Dis Ticaret Sermaye Sirketi Statiisii
verilebilmektedir. Dis Ticaret Miistesarhiginca (Ihracat Genel Miidiirliigii) yapilan inceleme
sonucunda gerekli sartlar1 haiz oldugu belirlenen Sirketlere “Dis Ticaret Sermaye Sirketi”
statlisti verilir ve igbu husus Resmi Gazete'de yayimlanir.

Dis Ticaret Sermaye Sirketlerinin Avantajlar:

1.  Imalatgi olmamalara ragmen ihra¢ kaydiyla yaptiklari satislar icin vergi mevzuati
acisindan tecil — terkin uygulamasindan yararlanabilme,

2. Thracattan kaynaklanan KDV iadesi almak i¢in sadece %4’liik bir teminat gdsteriminin
yeterli olmasi,

3. 4000 TL altinda kalan KDV iadelerinde glimriilk beyanname teyidi almadan da iade
talebinde bulunabilme,

4. Ihracat finansmani saglamak amaciyla Eximbank kredilerinden araci banka olmadan
faydalanabilme, boylece daha diisiik bir faiz orani ile kredi alabilme,

5.  Gilimrik mevzuati ile ilgili olarak; onaylanmis kisi statiisii almak i¢in belirli sayida
istihdam kosulu aranmamasi, imalat¢r olma kosulu aranmamasi, ihracat ithalat performans
kriterlerinin arastirilmamasi, giimriige sunulan belgelerden bir kisminin aranmamas1 gibi bazi

istisnalardan faydalanabilme,



6.  Ihracata yonelik Devlet Yardimlarinda oncelikli olarak degerlendirmeye alinmasi,
7. Dahilde isleme rejimi kapsaminda yapilan ithalatlarda daha diisiik oranlarda teminat
istenmesidir.

Ihracatta devlet yardimlari, ihracat tesvikleri ve ihracat hibeleri Ekonomi Bakanlig1 Tebligleri

(eski Dis Ticaret Miistesarligl) ve Ihracatgi Birlikleri Genel Sekreterlikleri eliyle

yiiriitiilmektedir. Bu devlet yardimlarina 6rnek vermek gerekirse s6z konusu sirketin;

B.

Uluslararas1 pazarlarda rekabet giiciiniin arttirilmasi ve cevre, kalite ve insan sagligina
yonelik mevzuatlara uyum saglanabilmesi amaciyla alinacak kalite, cevre belgeleri, insan
can, mal emniyeti ve glivenligini gosterir igaretlerle (ISO, CE vb.) tarim iiriinleri analiz
raporlarina iligkin harcamalarin %50 oraninda ve belge basina 25.000 $’a kadar,

Thracat amacli yurt disinda acacag ofis, magaza, depo gibi isyerlerinin kira giderlerinin
%350 ile %90 arasinda degisen oranlarda yillik 120.000 $’a kadar,

Ihracat amagcli yurt disinda yapacagi reklam ve tanitim harcamalar1 giderlerinin %60 ile
%090 arasinda degisen oranlarda yillik 250.000 $’a kadar,

Yurt dis1 pazar arastirmasi gezilerine iliskin giderlerin gezi basina %70 oraninda ve 7.500
$’a kadar,

Yurt disina yonelik pazara giris stratejileri ile eylem planlarinin olusturulabilmesi amaciyla
uluslararas1 kuruluslara yaptirilan ve satin alinan sektor, iilke, yabanci sirket veya marka
odakli raporlar (mali ve hukuki raporlar dahil) ile yabanci sirket alimlarna yonelik
danigmanlik hizmetlerine (mali ve hukuki danigsmanlik dahil) iligskin giderleri, sirketler i¢in
%060 ile %75 arasinda degisen oranlarda ve yillik en fazla 200.000 $’a kadar,

Nihai tiiketiciye yonelik olmayan e-ticaret sitelerine liyelik giderleri %70 oraninda ve
10.000 $’a kadar,

Kiimelerin gelistirilmesi ve KOBI’lerin uluslararasi rekabet giiclerinin artirilmasi amaciyla
Isbirligi Kuruluslari tarafindan ayn1 deger zinciri iginde yer alan en az 10 sirketin katilimiyla
hazirlanan projeler kapsaminda gergeklestirilecek egitim, danigmanlik, yurt dis1 pazar
aragtirma gezileri, alim heyetleri giderlerinin %75 oraninda proje basina en fazla 1.200.000
$’a kadar, desteklendigini; ayrica bu desteklerin karsiliksiz hibe seklinde Destekleme ve

Fiyat Istikrar Fonu tarafindan karsilandigini belirtmek isteriz.

SEKTOREL DIS TICARET SIRKETLERI

Hangi Sirketlere Sektorel Dis Ticaret Sirket Statiisii Verilebilir?

a) Normal yorelerde, Sektorel Dis Ticaret Sirketlerinin; ayni tiretim dalinda (Ek-1) faaliyette
bulunan, asgari 10 (on) KOBI'nin bir araya gelmesiyle en az 500 (besyiiz) milyar TL sermayeli
anonim sirket olarak kurulmasi gerekmektedir.



b) Kalkinmada Oncelikli Yérelerde, Sektdrel Dis Ticaret Sirketlerinin; ayn1 veya ayri {iretim
dalinda faaliyette bulunan ve bu ydrelerde yerlesik asgari 5 (bes) KOBI' nin en az 250
(ikiytizelli) milyar TL sermayeli anonim sirket olarak kurulmasi gerekmektedir.

¢) Aymi iiretim dalinda (Ek-1) faaliyette bulunan Uretici Dernekleri ve Uretici Birlikleri
tarafindan anonim sirket seklinde ve en az 500 (besyiiz) milyar TL sermaye ile kurulan
sirketlere Sektorel Dis Ticaret Sirketi Statiisii verilebilir.

d) Sektorel Dis Ticaret Sirketlerinin KOBI niteligindeki her bir ortaginin sermaye pay1, toplam
sirket sermayesinin, Normal Yé&relerde % 10 ve Kalkinmada Oncelikli Yérelerde % 20'sinden
fazla olamaz.

e) Sektorel Dis Ticaret Sirketlerinin Sermaye Piyasas1 Kanunu ve ilgili mevzuat ¢ergevesinde
hisse senetlerinin Borsa'da islem gormesi durumunda, Miistesarligin 6nceden izni ve goriisii
alimmasi sartiyla (d) bendinde belirtilen ortaklik payina iligskin sinirlamalar uygulanmaz.

f) Hisse senetlerinin tamaminin nama yazili olmasi gerekmektedir.

g) Sektorel Dis Ticaret Sirketi Statiisii i¢cin Miistesarliga basvuruda bulunan sirket ve
ortaklariyla ilgili olarak Vergi Usul Kanununun 359'uncu maddesinde belirtilen muhteviyati
itibariyle yaniltici belge diizenlenmediginin veya kullanilmadiginin, bagvuru sahibi sirket ve
ortaklarin bagli bulunduklari vergi dairesinden alinacak bir yazi ile belgelendirilmesi
gerekmektedir

1. Sektorel Dis Ticaret Sirketlerine Ortakhk Sartlar: Nelerdir?

Sektorel Dis Ticaret Sirketlerine, sirketin kurulmasi ve gelismesinde yardimci olmak amaciyla,
ortaklik paylar1 miinferiden %10'u agmamak {izere, asagidaki unsurlar ortak olabilir;

a)Normal Yérelerde ayni iiretim dalinda, Kalkinmada Oncelikli Yé&relerde aym veya farkli
iiretim dalinda faaliyette bulunan, 250'den fazla c¢alisan istihdam eden sirketler,

b)Profesyonel yonetici olarak ¢alismalar1 kaydiyla gercek kisiler,
c)Sektorel Dis Ticaret Sirketlerine ve ortaklarina mal, ekipman ve hizmet saglayan sirketler,

d)Uretici Dernegi, Uretici Birligi, vakif, mesleki federasyon v.b. kuruluslar.

2. SDS modeli ihracat orgiitlenmelerinin bashca avantajlar

. Herhangi bir KOBI ihracat faaliyetleri icin sabit ve degisken maliyetleri iistlenmek
durumundadir. SDS’ler bu yiikiimliiliikleri iistlenerek ayn1 anda bir cok KOBI'nin ihracat
maliyetlerini indirmektedir

Giimriik ve ihracat mevzuatlarinin SDS ler i¢in sundugu "dahilde isleme rejimi kapsaminda
giimriik muafiyetli Ithalat, Eximbank Kredileri, devlet yardimlari, KDV iadesinde saglanan
kolaylik" gibi tesvik ve destekler mevcuttur.

SDS ler sayesinde, KOBI'lerin tek baslarina ihracat yapmalar1 halinde karsilasacaklar1 kimi
teknik ve biirokratik zorluklardan kurtulabilmektedirler. Bu sayede KOBI ler enerjilerini bu
konular i¢in harcamadan, dogrudan pazarlama ve rekabete aktarmalar1 miimkiin olmaktadir.

. KOBIi'lerin SDS modeli biinyesinde ihracat faaliyetlerine girmeleri, ihracat mevzuati
konusunda profesyonellesmis uzman kadrolar sayesinde, giimriikleme, nakliye, sigorta gibi
faaliyetlerin daha etkin olarak gergeklestirilmesini saglamaktadir. Ayrica her KOBI nin uzman
bir dis ticaret ¢alisan1 bulmasi ve istihdam etmesi miimkiin olmayacagi icin, KOBI'lerin tek bir



cat1 altinda bu faaliyetleri yiiriiten kadrolar istihdam etmesi verimlilik agisindan da biiytik
avantaj saglamaktadir.

SDS ler sadece iiye firmalarin ihracat islemlerini iistlenmek ve onlar1 bu islemlerin getirecegi
yiikiimliiliiklerden kurtarmakla kalmaz, iiye firmalar i¢in yurtdisinda yeni rekabet ve pazar
alanlar1 bulmaya yardimci olur, uluslararasi fuar ve etkinliklerde onlar adina tanitim
faaliyetlerine girer, bu islerin takibini tistlenir.

SDS’ler hem {iyeligi bulunan grubun diger sirketleri ile bu sirketlerin kurdugu baska
ortakliklarin ihracatina (ayni1 sektorde faaliyette bulunmak sartiyla) aracilik edebilir hem de
ayn1 sektorde faaliyette bulunan ama SDS ye ortak olmayan KOBI lerin ihracatina da aracilik
yapabilirler. Bu aracilik "Aracilik s6zlesmesi" ile diizenlenir. Aracilik sdzlesmesiyle SDS ler
aracilik ettikleri liyesi olan iiretici sirketler ile iiyesi olmayan sirketler arasinda aracilik
iistlenirler. Ornegin, iiretici olmayan sirketler de, ihra¢ edilmek amaciyla iiretici firma gibi
SDSye mal satabilirler.

Buna ragmen SDS’ler yarattiklar1 avantajlar yaninda, dezavantajlar ya da engeller de
barindirmaktadir. SDS yapilanmalari i¢in baslica engelleri kisaca sdyle siralayabiliriz.

SDS olarak tek bir cati altinda toplanan firmalarin, pazarlama ve dis ticaret faaliyetleri
konusunda bagimsizliklarini yitirmek istememeleri

. Uye firmalar arasindaki i¢ rekabet, kalite, biiyiikliik ve yonetim farkliliklar1 ve benzeri catisma
ya da uyumsuzluk durumlari.

SDS yonetimi i¢in etkin ve profesyonel dis ticaret yoneticilerinin bulunmasi sorunu, bulunsa
bile iiye firma yoneticileri ile SDS yonetim kadrosu arasinda olasi fikir ¢atismalari, uygulama
ve yaklagimlardaki anlagsmazliklar, yonetim miidahale alaninin belirsizlesmesi.

Siparis dagilimi, finansman, karar ve yonetim siireci gibi etkin paylasim gerektiren konularda
uyumsuzluk ve anlagmazliklar.

. Biiyiik firmalarin ya da SDS biinyesindeki daha biiyiik firmalarin SDS yonetiminde s6z ve karar
sahibi konumuna gelmesi ve kii¢iik firmalarin yonetimde devre dis1 kalma tehlikesi.

Ulke ekonomisindeki olumsuzluklar (enflasyon artis1, kur politikalarinda dengesizlik, déviz
deki olumsuz gelismeler)

. Ulkenin giimriik ve ihracat mevzuatindaki gelismeler, navlun ve giimriik vergilerinin, KDV
iade oranlarindaki olumsuz gelismeler

. Uye firmalarin sermaye, finansman gibi konularda iistelenmeleri gereken yiikiimliiliik ve
sorumluluklar1 yerine getirmemeleri

SDS tiirii yapilanmalardan elde edilecek fayday arttiran etkenler.

Kurulacak bir SDS nin, kanunda belirtilen sermaye limitlerinden ¢ok yukarida bir 6zsermaye
hacmiyle kurulmasi gerekir. Ozsermaye biiyiikliigii, SDS biinyesinde yapilacak pazar
arastirmalarinin  niteligini, yurtdig1 faaliyetlerin etkinligini, kurulacak saglam ihracat
baglantilarin1 ve bunlar yiiriitecek uzman kadrolarin istthdamini dogrudan olumlu yonde
etkileyecektir

Birbiriyle kiran kirana rekabet eden bazi KOBI'ler, SDS biinyesinde de bu rekabeti
stirdiireceklerdir. Bu konuda ya ortakliga katilacak iiye firmalara bolgesel ve sektorel anlamda
belli sinirlamalar getirilebilir ya da asgari miistereklerde elele vermelerini saglayacak
arabuluculuk formiilleri (pazar, tiretim, finansman konularinda) uygulanmalidir.

Uzman bir SDS yonetimi kadrosunun istihdam edilmesi Oncelikli konudur. Dig ticaret
uzmanlig1 olan profesyonel, nitelikli yonetici ve calisan kadrosu sayesinde isler eksiksiz
yiiriiyecektir. Ayrica bdyle bir kadro, KOBI yéneticilerini dis ticaret, pazarlama ve rekabet
konusunda yonlendirecek, onlara gelecek konusunda yeni atilim planlari, strateji ve Oneriler
getirecektir.
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